Case study — Volcano

Informacje o kliencie

VCO Ltd. to dystrybutor marki odziezowej
VOLCANO oraz cztonek grupy kapitatowej SRG
IMPORTS, bedacej liderem wsrod firm dystrybu-
ujacych odziez na rynku europejskim oraz w USA.
Firma istnieje od 1992 roku i z sukcesem rozwija
sprzedaz na terenie Europy Srodkowo-Wschod-
niej, oferujac sportowo-lifestyle’owa odziez dla lu-
dzi aktywnych, cenigcych niezaprzeczalng jakosc,
luz i swobode. Efektywne dziatania rynkowe firmy
to takze wynik podejmowania sprawnych i szyb-
kich decyzji, pozwalajacych na oferowanie klien-
tom najnowszych trendéw. Obecnie firma posiada
kilkanascie salonéw w catej Polsce i wspotpracu-
je z ponad 150 odbiorcami hurtowymi na terenie
Polski. Marka Volcano jest tez obecna w sieciach
sportowych Go Sport i EXISPORT

Dane klienta

Volcano
http://www.volcano92.com
Profil: firma produkcyjno-handlowa

Charakterystyka: dystrybutor marki
odziezowej Volcano

Liczba zatrudnionych: 26 oséb
Wdrozenie: 7 stanowisk

Potrzeby

VCO zalezato szczegdlnie na elastycznej i szybkiej
pracy dziatu ksiegowego. Istotny byt takze aspekt
skalowalnosci nowego systemu, ktéry zapewniat-
by szybkie i proste dostosowywanie interfejsu
do indywidualnych potrzeb uzytkownikéw. Firma
potrzebowata réwniez mozliwosci tatwej wymiany
danych ze zréznicowanymi systemami sprzedazo-
wo-magazynowymi obstugujgcymi oddziaty firmo-
we oraz zaawansowany sklep internetowy.

Wybér systemu

Wdrazajac nowy system, VCO chciato usprawnié
prace dziatu ksiegowego i zminimalizowac czas
poswiecany na przetwarzanie danych wygene-
rowanych z réznych systeméw sprzedazowo-
-magazynowych swoich partneréw. Ostatecznie
o wyborze Navireo zadecydowata duza elastycz-
nos¢ systemu, umozliwiajgca szybkie i tatwe do-
pasowanie jego funkcjonalnosci do zajmowanego
przez pracownika stanowiska. Nie bez znaczenia
byta réwniez mozliwos¢ dopisywania dedykowa-
nych rozwigzan dla systemu poprzez Sfere Navi-
reo, ktora utatwita zaawansowana synchronizacje
systemu z zewnetrznymi rozwigzaniami C2B.

Atutem Navireo jest rowniez fakt osadzenia bazy
danych na Microsoft SQL Server, dzieki czemu ze-
wnetrzne aplikacje uzywane przez klienta moga
w prosty sposéb pobiera¢ niezbedne dane anali-
tyczne. Niektére operacje wykonywane w aplika-
cjach kooperacyjnych zostaty zaimplementowane
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do systemu Navireo. Umozliwity to zestawienia
typu SQL zagniezdzone w systemie. Dzieki zasto-
sowaniu tego rozwiazania uzytkownicy moga wy-
konywa¢ swa codzienng prace za pomocag tylko
jednej aplikacji.

Wdrozenie

Wdrozenie systemu Navireo zrealizowat Autoryzo-
wany Partner InsERT - firma Akces. Szczegbtowe
rozpoznanie potrzeb klienta, realizacja rozwigzan
dedykowanych, szkolenie pracownikéw i urucho-
mienie systemu wraz z przenosinami danych z
wczesniejszego programu zajeto 3 miesigce. Potrze-
by klienta, ze wzgledu na branze w ktérej dziata,
byty specyficzne. Dzigki zastosowaniu Sfery Navi-
reo oraz mozliwosci generacji zestawien SQL oraz
XML udato sie w krétkim czasie przystosowac sys-
tem do stawianych wymagan pod wzgledem funk-
cjonalnym oraz spetni¢ potrzeby grupy uzytkowni-
kow systemu dotyczace ergonomii pracy.

Korzysci

System Navireo idealnie dopasowat sie do spe-
cyficznych potrzeb naszej firmy, ktérych nie
zaspokajat zaden inny system. Po wdrozeniu
Navireo znacznie wzrosta efektywnosé naszych
pracownikow, dzieki czemu firma posiada wie-
cej zasobow na ksztattowanie wizerunku solid-
nej marki na rynku europejskim.

Tomasz Koselski, prezes zarzadu, VCO Ltd.

Dzieki funkcjonalnosci i elastycznosci systemu, VCO
usprawnito jakos¢ i tempo otrzymywania niezbed-
nych w procesie decyzyjnym informacji. Za sprawa
Navireo znacznie wzrosta efektywnos¢ w obsza-
rze ksiegowosci firmy. Usprawnienia te umozli-
wity firmie dalszy dynamiczny rozwdj. Ergonomia
pracy zapewniona przez system Navireo przyczy-
nita sie do znacznej redukcji czasu oraz kosztow
czynnosci powtarzalnych.

Plany na przysztos¢

Firma VCO planuje rozbudowe systemu Navireo o
kolejne rozwigzania umozliwiajgce redukcje czasu
czynnosci powtarzalnych, petng ewidencje kontak-
tu z dostawcami oraz rozbudowane zestawienia
i analizy sprzedazy.
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